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UZMANĪBU. GATAVĪBU. RADĀM! 
Sāc kursa veidošanu ar skaidru plānu, kā ideju pārvērst realitātē 

DARBĪBU SARAKSTS  
☐ 1. solis – Izproti atšķirību starp kursu un piedāvājumu
Noskaidro, ar ko atšķiras mācību pieredze pati par sevi un tas, kā tu šo kursu prezentē un
komunicē citiem.

☐ 2. solis – Iepazīsti 5 soļu struktūru
Gūsti pārskatu par secīgo procesu, kas palīdz pārvērst kursa ideju skaidrā un pārliecinošā
piedāvājumā.

☐ 3. solis – Nosaki savu pašreizējo starta punktu
Pārdomā, kas tavā kursa idejā jau ir skaidrs un kur vēl nepieciešama lielāka skaidrība.

☐ 4. solis – Nosaki savu nodomu šim modulim
Definē, ar kādu attieksmi un apņemšanos tu ieiesi šajā kursa radīšanas posmā.
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1. solis – Kurss un piedāvājums  
Šajā nodarbībā tu uzzināji, ka kurss un piedāvājums nav viens un tas pats. 
 
Kurss ir pati mācību pieredze. 
Piedāvājums ir veids, kā tu šo kursu strukturē, izskaidro un prezentē citiem. 
 
Vienā īsā teikumā apraksti, kā tu izproti: 
 
Mans kurss ir: 

 
 

 
Mans piedāvājums ir: 

 
 

 
(Nepārdoma pārāk daudz. Fiksē savu šī brīža izpratni.) 
 

 
 

2. solis – Piecu soļu ceļš 
Tu iepazinies ar pieciem posmiem, kas palīdz kursa idejai kļūt par skaidru 
piedāvājumu: 

1. Esi redzama 

2. Definē, kas tas ir 

3. Parādi, kāpēc tas ir svarīgi 

4. Pastāsti vairāk 

5. Atvieglo lēmuma pieņemšanu 

Tev šobrīd nav jāizstrādā katrs no šiem soļiem. 
Tu tos padziļināti apgūsi nākamajās nodarbībās. 
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Pagaidām vienkārši pārdomā: 
Kurš no šiem soļiem tev šobrīd šķiet visdabiskākais? 

☐ Esi redzama

☐ Definē, kas tas ir

☐ Parādi, kāpēc tas ir svarīgi

☐ Pastāsti vairāk

☐ Atvieglo lēmuma pieņemšanu

Kurš solis tev šobrīd šķiet visneskaidrākais? 

3. solis – Kur tu atrodies šobrīd?
Šis ir īss pašrefleksijas brīdis. 

Padomā par savu kursa ideju tādu, kāda tā ir šodien — nevis tādu, kādai tai 
“vajadzētu” būt nākotnē. 

Šobrīd es jūtos visstiprāk: 
(Piemēram: man ir skaidra auditorija. 
Mana kursa solījums ir precīzs. 
Es zinu, kādu rezultātu vēlos palīdzēt sasniegt. 
Man ir skaidra vizuālā virzība.) 
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Šobrīd man vēl nepieciešama lielāka skaidrība: 
(Piemēram: cenas noteikšanā, platformas izvēlē, moduļu strukturēšanā, 
piedāvājuma skaidrā formulēšanā u.c.) 
 

 
 

Šeit nav pareizu vai nepareizu atbilžu. 
Šis solis palīdz apzināt tavu sākuma punktu pirms nākamajām nodarbībām. 
 

 
4. solis – Mans nodoms trešajam modulim 
Trešajā modulī tu ieej radīšanas fāzē. 
 
Tev nav vajadzīga pilnība. 
Tev ir vajadzīga struktūra un konsekventa virzība uz priekšu. 
 
Uzraksti vienu teikumu: 
Šajā modulī es apņemos: 
 

 
 
 

 
Šodien tu neveido pilnu piedāvājumu. 
Tu sagatavo pamatu un ieej radīšanas procesā ar skaidrību. 
Viss notiks soli pa solim. 
Ar to šobrīd pilnīgi pietiek. 
 

Kad esi pabeigusi, atzīmē darba lapu kā izpildītu platformā. 

Tu oficiāli esi uzsākusi sava kursa veidošanas posmu.  ������� 
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